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Investment highlights
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N
Crecimiento atractivo y rentable por encima de la media del sector
e b e 70
Ingresos Ingresos EBITDA
CAGR 2014-2024 CAGR 2024-2026e CAGR 2024-2026e
o) o)
39:+ 03x +50% vor
FCF / Ebitda 2026e Net Debt / TCV
Ebitda 2026e
J
s R
Valoracion bursatil atractiva Otras métricas
6,4x ],5x
EV / Ebitda 2026e Precio / Paises Clientes
Ingresos 2026e
yA +
Facephipresenta un crepimiento @ENEIRGe SEETOIoS
estructuralmente superioraldela L -

industria,conun TACC 2014-2024
del 28,6% frente al ~12% del sector.

El fuerte avance del TCV (+50%) aporta
visibilidad y refuerza la sostenibilidad
de crecimientos superiores al 20%

en el medio plazo.

Para 2024-2026e estimamos un TACC
del +26,4%, acompafnado de una sdlida
expansién de mdargenes y consistente
generaciéon de FCF a partir de 2026.

Fuente:
Cybersecurity: market data & analysis | Statista
Biometric System Market Size, Share, Trends and Growth Analysis 2032
Identity Verification Market Size, Trends, Growth Rate & Industry Share 2030
| Fuente: Facephi's H12025 Earnings Release
| TCV: Valor total del contrato a partir del primer semestre de 2025
| A31de diciembre de 2025 03


https://www.statista.com/study/124902/cybersecurity-report/
https://www.marketsandmarkets.com/Market-Reports/next-generation-biometric-technologies-market-697.html
https://www.marketsandmarkets.com/Market-Reports/identity-verification-market-178660742.html
https://facephi.com/investors/wp-content/uploads/sites/6/2025/11/november-04-2025-paquete-euronext.pdf
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Por qué Facephiy por qué ahora
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) 4 )
La IA reordena quién captura el valor: Crisis
una extraordinaria ventaja para Facephi ¢ de aceleracion del fraude
Los defraudadores usan IA para fabricar identidades El mercado global de identidad digital y
falsas y coordinar ataques a escala industrial. prevencién del fraude crece a un ritmo
anual superior al 15%, con un valor
Las soluciones construidas sobre reglas fijas no se 2030e de €87.000 millones anuales,
quedan estdticas frente a eso: retroceden. Facephilleva impulsado por el aumento del fraude,
afos con motores de decision propios que aprenden de los pagos instantdneos y las nuevas
cada intento. presiones regulatorias.
J - S J
< )
Evolucion:
de verificacion biométrica a plataforma integral 360° para la proteccion del fraude
Hoy, combinamos verificacién de identidad, prevencion de fraude y cumplimiento normativo mediante biome-
tria, L.A,, M.L. y otras tecnologias.
Protegemos al cliente en cada etapa — cuando abre una cuenta, cuando opera y cuando realiza transacciones
— desde una Unica plataforma con tecnologia propietaria, certificaciones reconocidas y un coste de sustitucion
estructuralmente alto que se traduce en unindica de cancelacién inferior al 3%.
J
N\ )
. Base sélida,
Empresa lider .
. . espacio enorme por delante
en un mercado clave en crecimiento
A dol . STiefiis] Con mas de 300 clientes y 300 millones
El futuro de los negoc'los es digital, y estamos en de usuarios en produccion en LATAM y
un momento de inflexion. La l.A. esta reescribiendo _ .
) ) EMEA, Facephi tiene traccién real en
las reglas del fraude, de la confianza y de como .
I L . mercados donde la competencia
08 Or g global adn no hallegado. LATAMy EMEA
J concentrardn el 41% de los ingresos
globales del sector para 2028°.
- J
\ Cybersecurity: market data & analysis (Market Insights by statista — August 2024). 04



> facephi

Vision ejecutiva
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Estamos en un punto de inflexién donde la I.A. no es simplemente
una herramienta de mejora: es el eje sobre el que se redistribuye el valor
en el sector del software.

Los defraudadores ya utilizan IA generativa para escalar ataques
que antes requerian decenas de personas, con un gasto minimo.

Los proveedores que no hayan integrado IA en el nGcleo de su sistema

Javier Mira

estan compitiendo con una desventaja estructural que el mercado

CEO penalizard progresivamente.

Vivimos un momento de inflexién en la identidad
digital. El fraude digital sigue creciendo y volvién-
dose mds sofisticado, la regulacién aflade nuevas
obligaciones y la I.A. estd cambiando como las
empresas capturan valor.

Mientras el software genérico ve presion en marge-
nesy es facil de reemplazar, las soluciones que los
bancos usan para verificar identidades, detectar
fraude y cumplir con los reguladores se vuelven
dificiles de reemplazar: soportan sanciones, pérdi-
das operativas y riesgo reputacional; y la presion
regulatoria no hace mas que crecer.

En Facephi, no estamos esperando
a que el futuro llegue; llevamos
afos anticipandonos

Nuestra plataforma protege al cliente de forma
continua en cada etapa: cuando abre una cuenta,
cuando accede y cuando realiza transacciones. Los
motores de decisidn propios cruzan sefales en
tiempo real desde el primer contacto hasta la
altima operacién, con capacidad de justificar cada
decisién ante el regulador de forma automatica.

La combinacion de una base de clientes sélida,
tecnologia diferencial y alianzas estratégicas nos
permite crecer de forma rentable en mercados
donde ya operamos, mientras avanzamos con
fuerza en EMEA, NORAM y en APAC, donde ya tene-
mos presencia activa. El momento es ahora: quien
consolide su posicién como plataforma de referen-
cia en los préximos dos afos serd muy dificil
de desplazar.

Nuestro crecimiento subraya el éxito de nuestra
estrategia: un TACC eningresos de 28,6% entre 2014
y 2024, muy superior al promedio de la industria de
~12%, presencia en mas de 30 paises y mds de 300
clientes que confian en nuestras soluciones a
nivel global.

Hemos dejado muy atrds nuestra etapa de start-up
y entrado en una fase de sélido crecimiento con
generacidén consistente de flujo libre de caja, impul-
sado por la diversificacion geografica, de productos
y de sectores.

Nuestro compromiso es claro: ejecutar con discipli-
na, crecer con rentabilidad y generar valor para
todos nuestros stakeholders. Tenemos el equipo,
estrategiay tecnologia correcto para capturar esta
oportunidad histérica que presenta la transforma-
cion digital.

El futuro pertenece a quienes protejan la confianza digital, y Facephi esta aqui para liderarlo
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Contexto de mercado
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El mercado de identidad digital y antifraude se encuentra en un punto de inflexion estructural impulsado por tres

vectores convergentes que se refuerzan mutuamente:

Vector Impacto

Aceleraciéon Los defraudadores usan IA generativa para crear
del fraude identidades sintéticas industrializadas, deepfakes
con lA en tiempo real y redes de mulas coordinadas

algoritmicamente. El BCE reportd €4.200mm
en fraude en pagos electrénicos en 2024.

Oportunidad para Facephi

Defensa Al-driven multicapa end-to-end:
sesion, cuenta y transaccion. Los sistemas
basados en reglas estaticas no pueden
responder a ataques que evolucionan en
tiempo real.

IA como La IA reordena qué proveedores de software
disruptor son relevantes. Los que no la integran como motor
de la cadena de decisidbn —no como capa decorativa— pierden
de valor capacidad de deteccion, precision y

competitividad de forma acelerada.

Motores ML propios, IA explicable, agentes

de onboarding y biometria de
comportamiento como ventajas de ejecucion
que los competidores sin arquitectura
Al-native no pueden replicar rdpidamente.

Banca Las expectativas del cliente final exigen onboarding
digital-first en segundos. Los sistemas heredados
son pasivos competitivos.

Go-live en semanas con orquestacion
no/low—code; KYC completado en <30s.

Escalada PSD3, eIDAS 2.0, DORA, AML6° y equivalentes
regulatoria globales exigen trazabilidad, evidencia integrada
y pruebas

A nivel cuantitativo, los estudios de mercado
estiman tasas anuales de crecimiento compuesto
(TACC) que oscilan entre en distintos
horizontes de proyeccidon y para diferentes aspec-
tos de la industria.

Por ejemplo: el sector de identidad

, dlcanzando mas de US$
205.000 millones anuales, destacando la fuerte
demanda por soluciones que combinen seguridad,
escalabilidad y experiencia fluida para el usuario
final. En cuanto al subsector de reconocimiento
facial, el TACC 2025-2033¢e es de 15,9%, alcanzando
los US$37.200mm anuales’.

El impacto de estas tendencias se traduce en
presién sobre los modelos de software heredados y
fragmentados, que enfrentan dificultades para
ofrecer respuestas integradas y en tiempo real a
amenazas que operan simultdneamente en distin-
tos vectores.

7| Fuente:

—‘\“h.

Compliance-by-design como ventaja
competitiva; entrada natural en nuevas
geografias.

En contraste, las arquitecturas de seguridad
modernas, basadas en principios de confianza
cero, orquestacion de identidad y gestion de
riesgo adaptativo, estdn ganando traccion
€COMO MaArcos necesarios para equilibrar segu-
ridad, cumplimiento y experiencia de usuario
sin comprometer velocidad ni eficiencia.



https://www.grandviewresearch.com/industry-analysis/digital-identity-solutions-market-report
https://www.fortunebusinessinsights.com/es/digital-identity-solutions-market-108829?utm_source=chatgpt.com
https://www.fortunebusinessinsights.com/es/digital-identity-solutions-market-108829?utm_source=chatgpt.com
https://www.openpr.com/news/4393373/global-facial-recognition-market-size-projected-to-reach-usd
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Mercado potencial

Tamano de mercado por vertical

Nuestro mercado abarca cinco segmentos, cada uno con presion regulatoria y de fraude propia que genera
una necesidad urgente de soluciones integradas.

Vertical TAM 2027 TAM 2030 TACC Principales motores

(€ miles de millones) (€ miles de millones)

<— Supervision €241 €46,0 17,6% Pagos en tiempo real, criptoactivos, AML
~ de transacciones

Verificacion €8,2 €14,3 17,7% Onboarding digital, eIDAS 2.0,
de identidad fraude sintético

Q Autenticacion €71 €11,8 14,2% Eliminacion de contrasefias,
y acceso biometria continua

Deteccion €4,4 €9,2 21,2% Redes coordinadas, presion regulatoria
de cuentas mula

x ) Biometria de €1,5 €3,1 19,8% PKYC, KYAC, sefiales pasivas de fraude
O % comportamiento

07
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Mercado Disponible (SAM) por geografia - 2030

NORTEAMERICA

3,4

SAM 2030

(€ miles de millones)

Mercado grande pero altamente EU/ UK
competitivo; entrada selectiva 8 4
14

Prioridad Facephi

(€ miles de millones)

elDAS 2.0 como APAC

catalizador; alianza 1 l
Eastnets refuerza entrada 7

SAM 2030

Prioridad Facephi
(€ miles de millones)

Tier-2

/

Oportunidades puntuales
con partners locales

Prioridad Facephi

Tier-3

MEA

1,9

SAM 2030 J
(€ miles de millones)
Alta demanda regulatoria,
baja penetracion de
competidores

Prioridad Facephi
Tier-1

(expansion activa)

LATAM

36,7

SAM 2031
(€ miles de millones)

€ *
94% ingresos actuales. I

Prioridad Facephi

Tier-1 Total SAM

(expansién activa)

(*miles de millones)
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La solucion de Facephi

Propuesta de valor

La propuesta de valor que ofrece Facephi frente a este cambio
de paradigma es un nuevo estdndar que prioriza brindar
confianza digital y seguridad en cada movimiento aportando
una proteccidn end-to-end basada en tres niveles de actuacion:

@® rrevenciondela @ Deteccion de fraude no autorizado @® cumplimiento regulatorio
suplantacién de identidad mediante Account Takeover (ATO) (KYC, KYT, AML, etc.)
y la prevencion de fraude autori-
zado como son las cuentas mula

Con un enfoque Identity First Security, Facephi sitGa a la identidad digital en el centro de las operaciones y
estrategias de seguridad, protegiendo todo el ciclo de vida de la identidad. Este enfoque prioriza que la
verificacién digital sea el primer activo que defiende la identidad, ademds de promover que cada interaccién
sea autenticada en tiempo real sin alterar la experiencia del usuario con un “ADN digital” nico.

Todo ello en una plataforma integral end-to-end para industrias reguladas, reduciendo fraude como AML y
friccion, con go-live en semanas y cumplimiento by-design desde el primer dia.

Estamos preparados para capturar estas
oportunidades, como lo demuestra nuestras
proyecciones de crecimiento de doble digito

(ej.: TACC 2024-2026¢: +26,4%), muy por arriba

del promedio de la industria, con un creciente
enfoque en eficiencias, rentabilidad y generacion
consistente de flujo de efectivo.

+20,4-,

TACC 2024-2026e

09
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La ventaja competitiva
de las plataformas de identidad nativas de 1A
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El sector estd en plena transicion desde sistemas basados en reglas fijas hacia plataformas que aprenden y se
adaptan. Esa transicion no beneficia a todos por igual: los que construyeron sobre inteligencia artificial desde el

origen tienen una ventaja que crece con el tiempo.

Dimension Proveedor con IA nativa (Facephi) Proveedor con IA aiadida | heredado

Deteccién Modelos ML propios entrenados sobre sefiales Reglas manuales o médulos de ML externos no
correlacionadas end-to-end; se adaptan integrados; requieren actualizaciones manuales
automaticamente a nuevos patrones de ataque. con retraso respecto a las amenazas.

Deepfakes Liveness pasivo con modelos de vision Dependencia de proveedores de liveness de

y sintéticos

computacional propios, evaluados por NIST;

actualizacion continua frente a nuevas técnicas de

terceros; menor control sobre el ciclo de
actualizacion.

Falsos Biometria de comportamiento + contexto + Dependencia de proveedores de liveness de
positivos documento correlacionados reducen los falsos terceros; menor control sobre el ciclo de
positivos sin sacrificar tasa de aprobacion. actualizacion.
Trazabilidad IA explicable integrada: cada decision tiene una Modelos caja negra o sin capa de trazabilidad o
regulatoria justificacion auditable lista para el regulador en un justificacion; riesgo de incumplimiento con
clic DORA y regulaciones de IA.
Costes de Arquitectura modular actualizable sin proyectos de Ciclos de integraciéon costosos para incorporar
qdqptqcién Tl largos; orquestacion no/low-code. nuevas capacidades de IA; deuda técnica
creciente.
Ventaja en Se amplia: més datos propios + mejores modelos + Se reduce: el gap respecto a actores Al-native
el tiempo mejor deteccion > mas clientes + méas datos se agranda con cada ciclo de innovacion.

LalA no es un feature que se afade

Es una arquitectura que se construye durante aros.
Los proveedores que no lleven ese camino recorrido
enfrentan una deuda técnica que el mercado
empezard d penalizar aceleradamente a partir

de 2026.
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Arquitectura de defensa en tres capas

Alta del cliente

Qué protege

Verifica que quien abre una cuenta es quien dice ser, en
menos de 30 segundos, con detecciéon de documentos
falsosy rostros simulados.

Frenteaqué
Identidades falsas, deepfakes, fraude en el alta

Actividad de la cuenta

Qué protege
Monitoriza cémo opera cada cuenta tras el alta: patro-
nes de uso, dispositivos, velocidad de movimientos.
Detecta cuentas utilizadas para mover dinero ilicito
antes de que lo hagan.

Frente aqué
Redes de cuentas
fraudulentas,
cambios de
comportamiento

anémalos

Diferenciadores clave

Tres Niveles de Defensa
KYC/pKYC (sesién), KYAC (cuenta) y KYT/AML
(transaccion) con correlacion end-to-end

Investor Positioning 2026

Transacciones

Qué protege

Analiza cada operacién contra reglas de cumplimiento y
listas de sanciones. Genera de forma automdtica los
informes que el regulador exige. Capacidad KYT en alianza
con Eastnets donde aplica.

Frente aqué
Lavado de dinero, financiacién ilicita, incumplimiento
regulatorio

@ Verificacion facial

Selfie Documento

Fraud Intelligence

Correlacion de sefales desde onboarding+
login+post-login con deteccién temprana de
mulas, ATOy scams
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Orquestacién No/Low-Code

Disefo de flujos por pais/segmento sin
despliegues pesados, go-live en semanasy
evidencias auditables

IA explicable y gobernada

Motores hibridos con trazabilidadde cada
decision y agente que guia capturasy sugiere
next-best-action. Esto convierte la disrupciéon
de la A en ventaja competitiva (decisiones
trazables y mejora continua), mientras que los
enfoques que no evolucionan con IA tienden a
perder eficacia frente a un fraude cada vez
mas automatizado.

Investor Positioning 2026

Multibiometria sin friccion
Facial/voz/huella + liveness pasivo: KYC <10s y
auth <0,5s con defensa frente a ataques

Compliance-by-Design

Cumplimiento integrado, privacidad por
disefio, dataresidency flexible y co-sell con
partners estratégicos

Lo que ESFacephi @

Plataforma end-to-end de identidad + antifraude
Gestion continua del ciclo de vida del cliente

Infraestructura de identidad digital modulary
escalable

Ventaja estratégica de negocio para el cliente
Compliance-by-design integrado en cada decision

Lider indiscutible en seguridad digital para el sector
bancario.
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Facephicomolnversion

La tesis en cuatro puntos

Facephies una plataforma de identidad y antifraude end-to-end para industrias reguladas, expuesta a
tendencias estructurales de largo plazo: crecimiento del fraude, pagos en tiempo real, endurecimiento
regulatorio y adopcion de arquitecturas de riesgo basadas en orquestacion e IA.

Mercado
El mercado total direccionable alcanza

€87.600mm en 2030

(TACC 15,9%)

El segmento de supervision de transaccio-
nes supera €46.000mm solo. El 99% del
mercado esté todavia por capturar incluso
bajo los supuestos conservadores de creci-

miento de Facephi.

Plataforma

Pasar de verificacién puntual a
gestion continua del riesgo
amplia el espacio de monetiza-
cién por cliente de un evento a
una suscripcion de infraestructu-
ra critica. La arquitectura de tres
capas crea barreras de salida
reales, no comerciales.

Traccion

Ingresos TACC 2014-2024
+28,6%, mds del doble al
promedio de la industria®.

Ingresos CAGR Promedio Sector
2024-2026e 2025e y 2026e

26%+ | +13-14%°

Momento

. La confluencia de PSD3/elDAS 2.0/DORA, el

“Rule of 40 ARR Growth eV €65M" auge del fraude con IA y la expansién de

2026e 2024 pagos en tiempo real crea una ventana de
40%+ 28%+ AcA +50% oportunidad estructural.

Pero hay un factor adicional: el ciclo de la IA

estd redistribuyendo la cuota de mercado

(R:gtL:em Expansién en  Gross margin 2026e 5%+ dentro del sector. Los proveedores sin
margenes: : L
<3% Ebitda 2026e ~26% arquitectura  Al-native VCfn a perder
o ° contratos que no podrdn recuperar.
Facephi estd en el lado correcto de ese
Cash Flow 2026e Expansion de LATAM a TEEIE ECIER
positivo APAC y EMEA

Estos KPIs sitian a Facephi en el rango de los SaaS de mayor
calidad en el mercado europeo de tamarfo comparable; y
una de mds empresas publicas del sector con valuaciones
mas atractivas (EV/F12M Sales 2026e: ~1,6x).

8 Cybersecurity: market data & analysis (Market Insights by statista — August 2024).
9 | Piper Sandler: September 2025
10 Ajunio 2025

11| Consenso de estimaciones de analistas a febrero de 2026
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Ecosistemay validacion institucional

Las certificaciones y reconocimientos institucionales no son solo credenciales de marketing. Para un
comprador de banca regulada, son prerrequisitos de compra. Para un inversor, son indicadores de

moat. Facephi acumula:

Certificaciones de seguridad

Reconocimiento analistas

Gartner Hype Cycle for Digital Identity 2025; Gartner
Innovation Insight for Biometric Authentication;
Market Guide for User Authentication.

Gartner

Alianzas estratégicas

eastnets

(co-sell/resell AML y supervisién de transac-
ciones en MEA y EMEA)

Estrategia de partners
entramos en mds
de 10 paises.

"HANCOM

(Korea'y Japén)

Facephillega a 2026 en una
nueva etapa: evolucionando de
“verificacion biométrica” a una
solucidon integral antifraude 360
para industrias reguladas,

ampliando su propuesta de valor a todo el ciclo de
vida del cliente (alta, cuenta y transaccién) y
reforzando su diferenciacién en un mercado
impulsado por Ay regulacion.

Fuente: 2025 Flagship Report | Prism Project

ISO 27001, ENS (Esquemo Nacional de Seguridad), evaluaciones NIST

The Prims Project: Facephi Ranks No. 1in Biometric
& Document Authentication Capabilities in the
Identity Platform Category

Organismos internacionales

IATA (aviacién y onboarding de pasajeros), DIACC
(Digital Identity & Authentication Council of
Canada), STA (Secure Technology Alliance en EEUU).

Ecosistema cloud

Disponible en AWS Marketplace; aws,

desplegable en Saas, private

Qualified
Software

cloud y on-premise

Este reposicionamiento se apoya en traccién y
escala ya probadas (28,9 M€ de ingresos 2024,
+28,6% TACC 2014-2024; +300 clientes en +30
paises) y en una fuerte visibilidad comercial (TCV
65,0 M€ a junio de 2025). Con un crecimiento
estimado 2024-2026e del 26,4% y expansion de
margenes (gross margin 2026e 80% y EBITDA 2026e
26%), Facephi consolida un perfil de alta calidad y
un potencial atractivo para inversidon en un sector
con TAM 2030e ~87,6B$ y vientos de cola
estructurales.


https://www.the-prism-project.com/2025-flagship-report
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Para mas informacion, visita
www.facephi.com

2026 © Facephi. Todos los derechos reservados.
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