s

£L MUNDO, LUNES 14 DE JULIO DE 2014

ECONOMIA | ALICANTE

SALVADOR MARTI Presidente FacePhi

Lidera desde Alicante una de las pocas companias que
tecnologia de reconocimiento facial / Su estreno burs

hay en el mundo capaz de desarrollar
4til ha sido éxito rotundo, pero quiere mas

«El ‘caso Gowex’ no deberia frenar los planes
de las pymes locales para cotizar en Bolsa»

FRANCISCO D. GONZALEZ/ Alicante
Preside una de las pocas empresas
del mundo que ha desarrollado un
software de biometria por reconoci-
ve por ejemplo para sustituir a las
claves que se utilizan para acceder a
una cuenta corriente en internet. S6-
1o con mostrar la cara a una simple
wehcam, se puede identificar y au-
tentificar al usuario, sin necesidad de
introducir codigos. FacePhi, la start
up fundada por Salvador Marti, es la
en la Bolsa, y lo ha hecho (debuté el
1 de julio) con un éxito rotundo.

Pregunta.-<Por qué FacePhise ha

Respuesta.La compaia ha tenido
una vocacion de investigacién en los
1iltimos siete afios, Tenemos un pro-
ducto espectacular y novedosa, y te-
nemos que vendérselo a grandes
bancos, por lo que necesitdbamos
dar un gran prestigio ala compafia.
Erarnos una start up de Alicante, que
acaba de nacer desde el punto de vis-
ta comercial y sin visibilidad, y eso
era un handicap. No es lo mismo que
un gran banco invierta en tecnologia
proporcionada por una empresa que
cotiza en bolsa, que invierta en una
pequefia start up de Alicante.

B-¢Uno de los objetivos de la sali-
da a Bolsa es lograr miisculo para fi-

terna. La empresa va a tener un gran
cracimiento a través de fusiones y ad-
quisiciones. Las herramientas de fi-
nanciacién que proporciona el MAB
nos dan esa alternativa de hacer una
ampliacién de capital, levantar x mi-
llones de euros y COmprar una €m-
presa integradora, desarrolladora o
del sector del mobility que nos permi-

Un software con sello alicantino
para atajar el fraude bancario

el escandalo de Gowex?

R.-MNosoiros empezamos a cotizar
el mismo dia que se conoci6 el infor-
ma de Gotham sobre Gowex. Ese
vender casi toda la compafiia entera.
Y hemos subido un 160% en un se-
mana. No sé que hubiera pasado sin
el efecto Gowex.

P-Su primer dia de cotizacién du-
plicaron el valor de su empresa, éco-
mo lo hicieron?

R.-La valoracion de la
compaiiia no era impor-

LOS PLANES DE FUTURO
«Estamos tanteando
la compra de
empresas
tecnologicas dela
Comunidad»

ta crecer.

P-¢Estais interesados en firmas
tecnolégicas de la Comunidad?

R.-Hemos creado un departamen-
to de corporate, especifico para fusio-
nes y adquisiciones. Las empresas
que ya estamos viendo son locales,
pero nuestra vocacion es internacio-

tante, porque una cosa es
1a valoracion muy alta que
podamos hacer nosotros,
y ofra cosa es la realidad.
Tenfamos valoraciones de
la firma que iban desde los
10 millones hasta los 100
millones de euros. Y diji-

mos: independientemente
de la valoracion, el merca-
do nos va a poner en nues-
tro sitio en un afo, Como
no ibamos a hacer amplia-
cién de capital, decidimos
salir en el umbral més ba-
jo, en 12 millones. Los in-
wversores contaban con que
habia un descuento tre-
mendo, y esperamos que
siga el recorrido alcista.
Cuando lleguemos al pre-
cio objetivo, que se sitia
entre los siete y ocho eu-
ros por accifn, haremos
una ampliacién de capital
para ejecutar fusionesy

P-{Qué tipo de inverso-
PRUEIO  res han entrado en Fa-
cePhi?

nal, de forma que las siguientes serdn  transparencia, con una mayor profe- R.-Hay un mix. Hay grandes inver-
de Latinoamérica 0 EEUU. La Comu-  sionalizacion y con mayor visibilidad. sores institucionales, family office, ¥
nidad Valenciana tiene un carécter P-iCree que el caso Gowex puede  un gran porcentaje de inversores mi-
innovador tremendo. De las cinco  frenar algunos planes de esas start noristas que han confiado en una in-
empresas que estamos tanteando en up locales para cotizar en Bolsa? versién de riesgo, porque somos una
Espaiia, una es de Alicante y otra de R.-No deberia, pero no es un pro- empresa que acaba de nacer. Si nues-
Valencia. - blema del MAB, sinodeunfraudede  tro producto es aceptada, la empresa
P-¢Hay més pymes tecnolfgicas una compafifa concreta. valdrd 20 6 30 veces mds de lo que
locales con suficiente capacidad co- P-cTeme algiin tipo de efecto con- vale, y si o, valdra menos que lo que
mo para cotizar en el MAB? tagio en su empresa por la mala ima- vale shora. Y asi lo transmitimos, so-
R.:Hay muchisimas, ¥y les anima- gen que se havendido del MAB tras  mos sinceros.
mos desde FacePhi
a que lo hagan,
aunque quizds
exista el miedoa |
perder el control
de la sociedad, pe-
ro esta pérdida de
control s compern-
58 COMN UNa mayor

F.D.G./Alicante. | es vicepresidente ejecuti-
«Hemos desarrollado el | vodeFacePhi. Explicaque
100% de nuestro produc- | latecnologia delacompa-
to, tecnologia dereconoci- | iia alicantina se puede
miento facial, nopagamos | utilizar «en un ordenador
royalties por componen- | para autentificarte cuan-
tes, ni a proveedores ex- | do haces por ejemplo una
ternos que nos suminis- | transferencia bancaria a
tran parte del algoritmo, | través de internet, para
estonos permite controlar | desbloguear tm teléfono,
todo el proceso comercial | para identificarte cuando
del producton. Javier Mira entrasenel coche y certifi-

car que tii eres el duefio
del vehiculo, o para cual-
quier uso diario que se ha-
ga con claves o passwords,
y todo ello a través de una
sencilla webcam», Segin
Mira, la biometria que
existia en el mercado utili-
zaba cdmaras de alto cos-
te. «Nuestra biometria usa
webcams, que todos pode-
mos tener en casa, por eso

NS g \

€l vicepresidente ejecutive de FacePhi, javier Mira./p ruzio

permite un uso masivo de
la tecnologia. Hemos de-
sarrollado -agrega- una

sidad de introducir claves,
sino simplemente ense-
fiando nuestra cara a una

es el sector financiero, so-
bre todo en el mercado la-
tinoamericano, donde el

tecnologia que puede ser | cdmaran, Esta es Ia tecno- nivel de fraude es altisi-
aplicada de forma masiva logia que FacePhihapues- | mo. «Nuestro producto, 2
en nuestras tareas diarias, | to a disposicién de clien- | través del reconycimiento
como entrar en nuestro | tesdesarrolladores ointe- | facial, permite luchar de
correo electrémico o la | gradores de software, cu- | forma eficaz contra ese
cuenta corriente, sin nece- f yo nicho més importante | frauden, dice Mira.



